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江苏省交通科学研究院股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                         编号： 

投资者关系 

活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

上海朱雀股权投资管理股份有限公司  李树荣  研究副总监 

上海申银万国证券研究所有限公司  陆玲玲  高级分析师 

安信证券  夏天、宋易潞 

招商基金管理有限公司  马柯  研究部 

中信证券股份有限公司  张赫黎  交易部副总裁 

汇丰晋信基金管理有限公司  薛敏  投资部研究员 

长信基金管理有限责任公司  朱垚  研究发展部 

华宝兴业基金管理有限公司  彭耀民  助理分析师 

蝙蝠股权投资管理有限公司  李迪心  分析员 

时间 2014年 9月 15日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 
潘岭松  董事会秘书 

投资者关系活

动 

主要内容介绍 

1、公司本次实施员工持股计划的主要用意？ 

苏交科第 1 期员工持股计划参与认购公司本次非公开发行股票，主要考虑还是提高

员工的凝聚力和公司竞争力，充分调动员工的积极性和创造性，使员工利益与公司

长远发展更紧密地结合，实现公司可持续发展，为实现公司发展战略和股东利益最

大化的目标夯实基础。 

2、公司本次募集资金的主要投向？ 

主要还是用于公司补充流动资金 

近年来，随着公司承接项目不断增多、业务扩张速度加快，为匹配公司扩张和发展

的需要，公司对资金的需求特别是长期资金需求也逐步增大。公司拟通过本次非公

开发行股票募集资金，补充公司主营业务发展所需营运资金，以满足公司设计咨询

业务及工程承包业务的不断增长对营运资金的需求；同时，补充流动资金将有利于

缓解公司业务快速增长带来的应收账款压力，降低资产负债率，提升公司持续发展

能力。 

3、公司对城镇化和未来行业前景如何看？ 

在新型城镇化的推动下，国内固定资产投资规模持续增长。根据《中国统计年鉴



（2007-2013）》，我国全社会固定资产投资规模由 2006 年的 11 万亿元增加到 2013

年的 44.71 万亿元，年复合增长率达 22.18%。在此背景下，工程咨询行业市场规模

也日益扩大。根据中国住房和城乡建设部发布的《全国工程勘察设计企业统计资料

汇编》，工程咨询行业营业收入由 2006 年的 1,791.73 亿元增加到 2012 年的 5,307.60

亿元，年复合增长率达 19.84%。 

近年来，公司不断巩固在江苏地区的区域市场优势，并积极抓住交通工程咨询行业

日益市场化带来的机会，逐步走出江苏省内市场，开拓省外市场，进行全国性网络

的布局。在巩固传统业务的同时，公司也积极向智能交通和节能环保等领域进行延

伸发展。公司通过外延式扩张等方式，逐步向交通领域的细分市场和细分领域拓展，

为公司发展打开更大的市场空间。 

4、公司外延式夸张未来有哪些考虑？ 

苏交科作为国内工程咨询行业的优势企业，具备先进的经营理念和管理制度，能够

有效地提升工程咨询类企业的经营运作和管理水平。自上市以来，借助国内交通基

础设施行业快速发展的有利时机，公司进行了一系列的外延式扩张，利用公司的品

牌、管理等优势，通过新设、参控股等方式，参与浙江、甘肃、福建、江苏及周边

区域相关行业的资源整合，进一步提升公司综合实力。公司拟通过本次非公开发行

提高公司资本实力，顺应行业整合的发展趋势，择机参与行业的整合，提升市场占

有率，实现公司的跨越式发展。 

5、公司发行股份购买资产事项目前进展是否顺利，预计何时能够并表？ 

2014 年 5 月 14 日收到中国证券监督管理委员会出具的《中国证监会行政许可申请受

理通知书》（140463 号），现发行股份购买资产事项进展顺利，标的资产已完成过户。 

目前尚不能确定淮交院完成股份登记上市时间。 

6、公司收购厦门院项目何时能够并表，对中期和全年业绩影响如何？ 

目前收购厦门院项目已签订股权转让协议，变更后营业执照已对外公告，公司按照

既定计划纳入合并报表，预计对中期业绩影响较小，对全年业绩有增厚效应和积极

影响。 

7、公司对并购是否建立风险防范机制？ 

公司并购是一把“双刃剑”，一方面可能带来直接利益的大幅增加，同时也伴随着很

多不确定性风险。工程咨询企业战略并购的主要风险有： 

（1）投资损失风险 

工程咨询企业的价值特征是实物资产价值比重小、智力资本价值比重大，而智力资

本的估值理论上尚没有比较成熟的估值方法。所以，企业的并购价格与实际价值之

间易产生较大的差异，从而导致投资损失。 

公司采取风险控制措施：尽职调查要尽可能多的掌控目标设计院信息；寻求科学合

理的估值方法，鉴于工程咨询企业估值的难度，公司将以理论为基础结合战略并购

实践，确定一套相对合理的估值指标体系，摈弃单一估值方法进行估值。      

（2）人才流失风险 

工程咨询企业的价值主体是智力资本，而智力资本的载体是人才，人才控制风险的

难度要远远大于对其他资源的控制风险。风险控制措施：重视和尊重目标设计院的

企业文化；战略整合宜采用保护性整合，给予目标设计院必要的“缓冲带”；注重激

励体系的建立和完善。 

（3）应收账款风险 

工程咨询企业有形资产的主要构成部分是应收账款，应收账款的回收情况会对投资

收益带来一定的不确定性。 



风险控制措施：应收账款回收与主要管理者股权转让款支付挂钩；利用好目标设计

院关键人员丰富的市场资源，强化催收力度；充分预估可能的坏账损失，并在投资

方案中体现；接收后应收账款的回收与管理层人员业绩考核挂钩。 

8、公司省外业务如何寻求突破，有什么措施？ 

公司一般进入省外市场，先从路面技术服务开始，这是公司相对领先的技术。再从

检测开始，公司是交通部唯一两家典型示范机构之一。前面更多比的是技术，设计

更多比的是服务。同时在当地并购降低开拓成本。 

附件清单 

（如有） 
 

日期 2014.09.15 

 

 


